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MISION

Riviera Kings Vinos acompaiia a las hodegas y productores
vitivinicolas espanioles y europeos que desean desarrollar su
presencia en México gracias a una representacion local, un
conocimiento real del terreno v una red activa en el mundo del vino.

Con base en la Riviera Maya y procedentes del mundo del vino,
acompanamos a bodegas, vinedos v casas [amiliares que desean
dar a conocer sus vinos entre los profesionales mexicanos.

México vive un crecimiento constante de su cultura del vino.

La demanda aumenta, los consumidores son cada vez mas curiosos
y restaurantes, hoteles, vinotecas y sumilleres busecan vinos
europeos capaces de aportar autenticidad, calidad y diferenciacion.

Sin embargo, a pesar de este crecimiento, la oferta de calidad sigue
concentrada en tormo a unos pocos grandes actores y marcas ya
establecidas. Muchas bodegas europeas, aunque perfectamente
adaptadas al mercado mexicano, siguen estando poco o nada
representaclas a nivel local.

Nuestro t_lf'_':__]t.'i 1VO

Ayudar a las bodegas europeas a transformar su
interés por México en una p 1cia real, estructurada

y ereible sobre el terreno.

(Desea dar a conocer sus vinos en México?
;!; Nuestro papel es abrirle las puertas adecuadas.

Representamos a los productores europeos ante una red seleccionada de profesionales:
importadores, distribuidores, sumilleres, restauradores, hoteles, vinotecas y compradores cualificados.

Con Riviera Kings Vinos, usted se beneficia de una presencia local, de un conocimiento
conereto del mercado v de un socio capaz de defender sus vinos con seriedad, pasion v eredibilidad.

Riviera Kings Vinos actia como un vinculo de confianza entre las bodegas europeas
v el mercado mexicano.

:POR QUE MEXICO ?

México es un mercado joven, dindmico v en plena evolucion para el vino.

Atrae cada vez mis por su bienestar, su apertura a las grandes marcas
verdadera culoura
enolagica y un sector de la restauracion, la hosteleria y la distribucion

en constante crecimiento.

internacionales, ¢l auge del desarrollo personal, una

En las grandes ciudades, como Ciudad de México, Canctn o destinos
turisticos clave de la Riviera Maya o de la Costa Oeste, los profesionales
buscan cada vez mis vinos con identidad clara: su origen, su historia,

su estilo y un auténtico valor anadido para sus cartas y sus clientes.

Este contexto ofrece una oportunicdad real para que las bodegas europeas
aporten calidad, autenticidad y diferenciacion,

Sin embargo, acceder y desarrollarse en este mercado no es sencillo para
las bodegas. El mercado puede parcecer lejano, complejo v dificil de
aborda isamente ahi es donde interviene

Riviera Kings Vinos.

contactos locales solidos. Pre




LO QUE
APORTAMOS
CONCRETAMENTE
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Trabajar con Riviera Kings Vinos es contar

con un socio local capaz de ayudarle a:

e comprender el potencial real de sus vinos en México;
e seleccionar las cuvées mas adecuadas
para el mercado;
e adaptar su presentacion comercial;
* identificar a los interlocutores adecuados;

e acercarse a importadores, distribuidores

y compradores cualificados;
® organizar presentaciones o catas profesionales;

* recoger las reacciones del terreno;

¢ dar seguimiento a los intercambios comerciales
a lo largo del tiempo;
e desarrollar su visibilidad entre los

profesionales mexicanos.

Nuestro objetivo no es solo
presentar sus vinos, sino construir
las bases de una presencia creible,

estructurada y duradera en México.

PRESENCIA CONOCIMIENTO RED RESULTADOS

SOBRE EL TERRENO DEL MERCADO LOCAL CUALIFICADA CONCRETOS



NUESTRO PAPEL:
SER SU PRESENCIA
LOCAL EN MEXICO

PRESENCIA EN EL TERRENO
Riviera Kings Vinos actia como enlace comercial
y representante local para las bodegas europeas

que desean desarrollar su presencia en México.

CONOCIMIENTO DEL MERCADO LOCAI

No nos limitamos a un enfoque teérico del mercado.
Estamos sobre el terreno, en contacto con los
profesionales del vino, la gastronomia, la hosteleria

y la distribucion.

RED CUALIFICADA

Comprendemos las expectativas de los compradores
mexicanos, las diferencias culturales, las realidades
comerciales locales y las condiciones necesarias

para presentar una bodega de forma creible.

RESULTADOS CONCRETOS

Nuestra mision es ayudarle a abrir las puertas
adecuadas: importadores, distribuidores, vinotecas,
restaurantes, hoteles, sumilleres, grupos de
restauracion, eventos privados y compradores
especializados.

DEFENSA PROFESIONAI
Defendemos sus vinos con un discurso profesional,

adaptado al mercado mexicano, respetando al
mismo tiempo la identidad de su bodega.

Privilegiamos vinos capaces de aportar una verdadera

diferencia en el mercado mexicano: calidad, autenticidad,

regularidad, historia y posicionamiento coherente.
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:PARA QUE BODEGAS?

[
Riviera Kings Vinos se dirige a los productores espanoles y europeos
que desean construir una presencia seria en México, especialmente:

bodegas familiares;

e viticultores independientes;

e bodegas y casas con
una identidad fuerte;

e vinos de terruno;

e denominaciones reconocidas
o regiones por descubrir;

® cuvées premium O con gran
potencial gastrondmico;

e productores que buscan un desarrollo
progresivo y duradero.

Damos prioridad a los vinos capaces de aportar
una verdadera diferencia al mercado mexicano:
calidad, autenticidad, regularidad, historia y

un posicionamiento coherente.




NUESTRO METODO

Cada misién comienza con una comprension profunda de la bodega:
su historia, sus vinos, sus precios, sus volimenes disponibles,
sus objetivos y su posicionamiento.

COMPRENDER ANALIZAR
LA BODEGA EL POTENCIAL

Historia, vinos, precios,

: 5 Evaluar la gama para el
volumenes, objetivos y

mercado mexicano.

posicionamiento.
SELECCIONAR ACERCARSE A LOS
LA OFERTA CONTACTOS ADECUADOS
Identificar las cuvées y los Importadores, distribuidores,
argu]nen[gs mas pertinen{es_ restaurantes, hOtE‘IGS, vinotecas,
sumilleres y compradores
especializados.

; ASEGURAR EL SEGUIMIENTO

Coordinacion de las presentaciones, respuestas del mercado
y acompafiamiento de las oportunidades comerciales.

Con Riviera Kings Vinos, el bodeguero dispone de
un interlocutor local capaz de representar su bodega,
defender sus vinos y ayudarle a avanzar con método

en un mercado prometedor pero exigente.



SERVICIOS PROPUESTOS

Analisis del potgnglal 9 Preparacion de la oferta
comercial en México de exportacién

Evaluamos la pertinencia de una bodega o de una gama para

el mercado mexicano segun varios criterios: Seleccion de los vinos adaptados al mercado mexicano.
* origen y denominacion; g . -
: 2 : o * seleccion de las referencias mas adecuadas;

» nivel de precio de exportacion;
* estilo de los vinos; ¢ estructuracion de una lista de precios de exportacién;
* imagen de marca; - i o
« capacidad de produccién; * preparacion de las fichas técnicas;
. cados objetivo; posici ie R S Vinos .z . .

mercad ()])jctlvt'),-p.()Ql(‘lnllmnl( nto frente a los vinos + adaptacién del discurso comercial;

ya presentes en México;
* estrategia de penetracion, posicionamiento y potencial « andlisis del posicionamiento de precios;

ante restaurantes, hoteles, vinotecas, clubes de vino y
compradores privados;
estudio de mercado espe
si fuera necesario.

* recomendaciones sobre formatos, cajas, anadas

co con una firma externa, volimenes minimos;

 preparacion de un dossier de presentacion para
El objetivo es ayudar al productor a comprender si su oferta importadores y distribuidores.

esta realmente adaptada a México antes de invertir tiempo y :

recursos en una estrategia de exportacion.

o Representacion 9 Busqueda de socios

.
comercial local comerciales
Riviera Kings Vinos puede actuar como representante local de
g 0 | ‘ f i - N
la bodega en México, con la mision de presentar sus vinos a Puesta en contacto con importadores, distribuidores
profesionales especificos: y compradores.
+ importadores; ot :
I ; » preseleccion de importadores adaptados al perfil

+ distribuidores regionales;
* vinotecas;
+ restaurantes; » cualificacion de los contactos;

del productor;

« hoteles: . g
hoteles; « presentacion de la bodega;

+ sumilleres;

* grupos de restauracion;

+ compradores especializados; * coordinacion de las muestras;

» clubes y eventos privados en torno al vino.

* seguimiento de las respuestas;

y ] « acompariamiento en las primeras conversaciones
Esta representacion puede incluir la toma de contacto, la comerciales:

presentacion de la bodega, el seguimiento de los intercambios,
la organizacion de catas y la coordinacion comercial hasta la
identificacion de oportunidades concretas.

* comparacion de las condiciones propuestas por
distintos socios.

6 Acompanamiento regulatorio G Desarrollo de imagen
y logistico preliminar y activacién comercial

, un abogado o un importador

Sin sustituir a un agente de adua

autorizado, Riviera Kings Vinos ayuda a los productores en las

grandes etapas necesarias para vender vino en México: Catas, presentaciones y visibilidad local.

* requisitos generales de importacion; « catas profesionales;

+ papel del importador mexicano;

+ etiquetado y contraetiquetado;

* marbetes; + eventos con sumilleres;

« fiscalidad de la importacion; revision de los contratos de venta
y eleccion de los Incoterms;

« logistica; verificacion de controles a la exportacion, listas de + adaptacion del storytelling al mercado mexicano;
sanciones y permisos requeridos;

+ documentacién comercial;

« coordinacion con transitarios, agentes de aduanas e importadores;

+ puesta en contacto con profesionales reconocidos por su integridad * gestién / supervision de existencias;

* presentaciones privad

* puesta en valor ante restaurantes y hoteles;

* disponibilidad para asesoramiento, seguimiento de proyectos
en curso y vigilancia de mercado;

y profesionalidad. ~ ~ 5 i s
» traduccion o adaptacién de soportes comerciales al espariol;
Las bebidas alcohdlicas comercializadas en México estan sujetas,
en particular, a la NOM-142-SSA1/SCFI-2014 relativa a las
especificaciones sanitarias y al etiquetado sanitario y comercial.

» creacion de contenido de presentacion para México;

* apoyo a la comunicacion digital local.



Mision Descubrimiento

Servicios 1* y 2

Honorarios fijos: 1.299,99 €

Duracion: 5 a 6 semanas

 Anilisis de la bodega, de la gama,
de los precios de exportacion y
del potencial para el mercado
mexicano.

e Entregable: diagnéstico
estratégico + recomendaciones
de posicionamiento.

+ * Excepto estudio de mercado

especifico.

Mision Prospeccion

Servicios 3y 4

Honorarios mensuales: 399,99 €

Duracion: 1 ano

e Identificacion y aproximacion a

contactos profesionales en México:

importadores, distribuidores,
vinotecas, restaurantes, hoteles

y sumilleres.

¢ Entregable: lista cualificada +
seguimiento de los intercambios +
informe de prospeccion.

Mision Representacion

Servicios 5v 6

Honorarios mensuales: 499,99 €

Duracion: 1 ano o mas

¢ Representacion continua de la bodega
en México: seguimiento comercial,
catas, relanzamientos, coordinacion
con socios, desarrollo de visibilidad

y acompanamiento de oportunidades.

¢ Entregable: presencia local activa +
informes periodicos + comisiones
u honorarios mensuales.

( Nota: El asesoramiento por horas (fuera de los paquetes) se facturara a una tarifa de 150,00 €/hora.

Los gastos de desplazamiento, alojamiento, publicidad, ferias y representacion se facturan aparte.

Deben preverse también costes de muestras y de envio.

ra Kings

WhatsApp: +52 984 362 9529
V. Tel.: +52 984 362 9529 México
Tel.: +33 07 56 83 52 00 Europa
Email: vinos@riviera-kings.com
Web: www.riviera-kings.com/
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